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Я как-то неточно выразилась, возможно. Я не продаю бумагу в офис 
и не рассылаю коммерческие предложения – я хочу, чтобы наши 

компании организовали совместный проект, мне по этому поводу 
нужно пообщаться с вашим генеральным либо с директором по 
развитию. Буду благодарен, если соедините, Косенкова Ирина 

Викторовна меня зовут.

А вы собственник [Компания], 
я правильно понимаю?

КП на
почту

Соединяю

Добрый день!

Алло?

Меня зовут Ирина Косенкова. Мы с вами не знакомы, к сожалению, но сейчас 
была на вашем сайте, и позвонила, чтобы обсудить возможность совместного 

проекта. Вам удобно разговаривать сейчас?

Здравствуйте

Да, удобно

Здравствуйте! Девушка, подскажите, пожалуйста – мне нужно с вашим 
генеральным поговорить, хотел бы совместный проект организовать. Он на 

месте сейчас, сможет трубочку взять?

Компания «Хороший клиент», 
добрый день

Как вас представить?

Косенкова Ирина Викторовна.

Соединяю

Готов

Тогда готова записать номер мобильного. Я передам его директору компании, он 
согласует с вами удобное время для связи.

Спасибо, [Имя]. Тогда я сейчас передаю контакты директору, он вам позвонит и 
договорится об удобном времени для конференции в скайпе.

[Ответ]

И подскажите, сколько у вас сотрудников в отделе продаж на текущий момент?

[Ответ]

Подробнее, что за 
вопрос у вас?

Мне нужен именно руководитель либо директор по развитию, 
потому что вопрос по организациии совместного проекта.. 
Буду благодарна, если соедините, меня Косенкова Ирина 

Викторовна зовут.

Нет

Соединяю

Меня Александр зовут, а вас?

Рада знакомству, [Имя]! Вы руководитель [Компания], мне правильно подсказали?

[Имя]

Отлично. Собственно, суть: я из компании БизнесПроект, у нас есть партнерские отношения со многими российскими 
торговыми организациями, в том числе с [Известный клиент 1], [Известный клиент2], [Известный клиент 3]. Мы выстраиваем 

продажи под ключ, от генерации входящих обращений и обучения менеджеров до автоматизации продаж и внедрения 
полноценной сквозной аналитики. Полгода назад взяли в работу компанию из [Регион], они продавали на [N] миллионов в 

месяц, сейчас продают почти на [N] миллионов в месяц. Поэтому хотела спросить у вас, [Имя] – как вы смотрите на то, чтобы 
мы бесплатно провели аудит существующей системы продаж, дали рекомендации и план развития?

Да

Тогда есть предложение более предметно пообщаться по скайпу, там мы покажем кейсы по похожим компаниям, озвучим варианты сотрудничества. Единственное, о чем 
должна сразу сказать на берегу – все это имеет смысл только в том случае, если есть выделенный отдел продаж, с которым можно работать, либо если вы готовы 

создавать отдел продаж, и если есть ресурсы для развития. Со второго-третьего месяца вся эта работа начинает окупаться, но на первый месяц в любом случае нужно 
будет иметь возможность вложить в развитие и рекламный бюджет 150-200 тысяч.

Да



Где вы находитесь?

Контакты для связи

В Москве, на Таганской, но работаем по всей 
России.

makeclient.com

Скиньте пока что общую 
информацию (после 
презентации)

Скажу вам прямо, я обычно 
такую фразу слышу тогда, 
когда собеседник не очень 
заинтересован в предмете 
разговора. У нас с вами 
сейчас именно такая 
ситуация?

Я предлагаю так поступить: так как вся суть предложения – это 
оптовая поставка заявок, то я вам сейчас отправлю те самые 4 
вопроса, чтобы можно было рассчитать стоимость и дальше 
общаться предметно, и несколько ссылок на нас на известных 
сайтах, в том числе на vedomosti.ru. Сами-то о себе мы много 
хорошего можем рассказать, но пусть лучше другие расскажут J 

Нет, просто
нужна инфа

Не понял, чем вы 
занимаетесь?

Мы обеспечиваем бизнес заявками и выстраиваем системные продажи. То есть если вы работаете с нами, то 
стабильно получаете заявки в нужном количестве и не думаете о том, как снизить цену заявки, как увеличить 
количество, какие еще рекламные источники подключить – все это мы берем на себя, вы просто покупаете 
нужное количество заявок, мы сами находим способы привлечь целевой трафик и сконвертировать его. Также 
мы поднимаем конверсию отдела продаж, есть штат тренеров-практиков, которые на своем примере покажут, 
как можно закрывать больше заявок в продажи, есть маркетологи, которые помогут сегментировать аудиторию и 
упаковать продукт. В результате мы снимаем с вас всю головную боль, связанную с продажами, и даем 
возможность сконцентрироваться на улучшении продукта и оказании услуг.

С кем уже работаете из 
нашей сферы?

Присоединяйтесь к конференции в скайпе, мы подберем кейсы по похожим компаниями и покажет вам. Я 
работаю с разными клиентами из разных отраслей, поэтому все названия в голове не держу, к сожалению.

Что за компания у вас, 
сколько лет вы на рынке?

?

Сколько стоят ваши услуги? ?

Готов платить % от продаж

А я была бы готов платить тренажерному залу за подтянутую фигуру и Лукойлу за километры пути, но приходится 
покупать годовой абонемент и платить за 95й. Мы даем вам заявки, помогаем систематизировать продажи, но 
если мы при этом еще и возьмем на себя все риски вашего бизнеса, то тогда непонятна ваша роль в этой цепочке, 
согласитесь? 

Что будет в скайпе, о чем 
будете рассказывать?

Покажем кейсы по похожим компаниям, расскажем, как можно улучшить текущие метрики по продажам, вместе 
посмотрим, с чего можно начать. Я вам лично гарантирую, что это лучшее, на что можно потратить 30 минут.

Скиньте коммерческое

Я вам прямо скажу, [Имя] – я каждый день общаюсь с потенциальными партнерами, и давно усвоила, что 
«отправьте предложение» переводится как «пока что не готов ничего делать, но скиньте что-нибудь на всякий 
случай, вдруг через год про вас вспомню». Поэтому если есть сейчас желание развивать продажи - давайте 
созваниваться в скайпе и общаться предметно, по делу.
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